


• 手指轻点，新鲜、快
捷、安全的农产品送
到家 



  

很难买到优质、优价、放心的农产品。



农业
企业

城市
社区

统一平台、
统一解决方案

汇集农产品 汇集消费者



  轻型ERP

•基于15年的ERP软件开发积淀
•开发的创新企业云平台，服务
的企业包括中兴通讯、摩托罗
拉、古井贡酒等上市企业

•包括生产成本管理、物流管理
和营销管理等功能

微信公众
账号

•包括会员管理、微信应
答、带参数的二维码、
栏目设置、资讯管理、
智能回复等功能

电子商务
•包括商品管理、分销
管理、结算管理和电
子支付等功能

农企宝



1、基        地： 位于离主城约100公里，占地约500亩。

2、分拣中心： 位于重庆主城茶园工业园区，约2000平方米。

3、物        流： 公司自有冷链配送车8台。

4、客        户： 主要是分布于主城9区1000户小区业主。

5、规        模： 注册资本金500万元，基地投入340万元，50人工作人  员，营销
收入约500万元/年。

6、优       势： 无公害蔬菜种植及配送，CSA（社区支持农业）理念。

碧天四季菜园简介：



案例：碧天四季菜园

面临的困境及难题：
1、手动管理1000多个客户，客户经理分组各管理200-300个客户。
2、手动处理订单，客户需求变化应对难，易出错。
3、蔬菜投入成本粗算，不准确，不积累。
4、账款管理难，易出错，与客户对账有错，产生纠纷，流失客户。
5、售后服务不及时，员工压力大，影响企业形象和产品销量。
6、小区营销推广成本高，效果不理想。
7、公司人员绩效管理缺乏依据，管理低效。
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生产、物流、销售
传统账本式管理，
效率低，易出错、
纠纷多，投诉多、
体验差。
客户1000人，销售
额500万/年。过去
小区营销推广新增
发展1-2个客户要一
整天，还得交物管
费几百元。

只销售自己生产
的蔬菜。

只有线下推广和口
碑传播，品牌影响
力弱。

实现对客户、订单、商品、
账款、营销和售后服务等的
平台化、电子化、规范化和
高效化。

1.3万个微信关注用户和3000
购买用户，全年销售额1500
万元。如：五一节活动新增
微信会员2000户，新增订单
用户200户，新增收入40万元。

除销售本企业的产品外
还可以分销其他农企的
产品，降低物流成本和
增加了收入。

宣传渠道增多，与用户的粘
性度增强，售后服务能力提
升。





碧天
四季菜园

佑绿蜂业

我家小蜜

益农种业

雷门农业

大宁河土鸡

农企宝

小吴土鸡蛋

国美牧业

土优鲜

特产宝

缪氏生态
庄园

旭昶紫色
菜园

奇珍堂

放心村农
场

麦好木

农业企业群体电商
生态逐渐形成



• 发展多种经营
• 摆脱赢利困境
• 已经发展近30家
• 覆盖近20万社区消
费者
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